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INHALT UBERS'CHT © greenstorm.eu

INHALTSVERZEICHNIS

- Einleitung

- (Geschaftsmodell

- Firmengeschichte

- (esellschafterstruktur

- Organisationsstruktur

- Management

- SWOT

- Strategie

- Kritische Erfolgsfaktoren

- Budget und Liguiditatsplanung

Das innovativste Verleihsystem Furopas groftes Handlernetzwerk | /

Tyl e e U/ \ O e\ e A RS TATSASNE | 3] LN T ST U



PROLOG EINLEITUNG © greenstorm.eu

EINLEITUNG

Die Greenstorm Moability GmbH macht sich zwel absolute Hoteliers im DACH Raum weisen [t. Statista 2016 nur eine

Megatrends und ein Problem zu Nutze und verbindet Auslastung der Zimmerkapazitaten von knapp 50 % aus.

diese auf innovative Weise zu einem aul3erst rentablen

Geschaftsmodell. Die spannende Frage ist nun, wie lassen sich diese beiden
Trends & das Auslastungsproblem verbinden und wie kann

In der Tourismusbranche hat sich aufgrund zahlreicher man damit Geld verdienen?

Win-Win-Situationen ein riesiger Markt fur
Reisegutscheine etabliert und dieser wachst standig.

Und dann gibt es da noch die lautlose Revolution der
Stralsen und Bergwege, also den unaufhaltsamen Aufstieg
von E-Bikes.

Das innovativste Verleihsystem Furopas groftes Handlernetzwerk | 3
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GESCHAFTSMODELL

UBERSICHT

© greenstorm.eu

GESCHAFTSMODELL

FELD

VERMIETUNG
VON E-BIKES

GELDFLUSS DES
MIETERTRAGES
DURCH VERKAUF VON
UBERNACHTUNGS-
GUTSCHEINEN

VERKAUF
VON E-BIKES

Das innovativste Verleihsystem =

BESCHREIBUNG

Wir vermieten Produkte aus der E-Mobility (ausschlieRlich die Markt- und Qualitatsfihrer) an
die Hotellerie. Im E-Bike-Bereich erfolgt die Vermietung saisonbezogen uber zwel Jahre und der
Hotelier bekommt jede Saison die neueste Technologie. Aufgrund unseres inzwischen enormen
Einkaufsvolumens, kaufen wir zu sehr vorteilhaften Preisen ein und erzielen mit dem speziellen
Miet-Modell die 2,5 fachen Mietrenditen als normale Konzepte.

Fur unsere Produkte und Leistungen aus dem E-Mability-Bereich werden wir von unseren
Hotels mit Gutscheinen bezahlt. Der Wert der Gutscheine (Gegenwert = regulare Hotelpreise)
liegt deutlich Gber dem Wert unserer Gegenleistung (=Vermietung wie oben beschrieben).

Die Gutscheine werden uber langjahrige, spezialisierte Partner im Internet mit einem

Discount zwischen 40 % bis 55 % verkauft und uns wochentlich abzuglich einer Provision
gutgeschrieben. Der Hotelier hat mit uns ein unverkaufbares Zimmer (da nur 50 % ausgelastet)
gegen ein innovatives werthaltiges Produkt eingetauscht und erhalt obendrauf noch neue
Gaste, welche zusatzlichen Umsatz durch die Vermietung der E-Bikes sowie durch Konsumation
generieren.

Nach Ablauf der Mietlaufzeit von rund 6 Monaten verkaufen wir die E-Bikes am Gebrauchtmarkt
mit der 2 Jahre Hersteller Garantie fur Akku & Rahmen. Wir erzielen hier Verkaufspreise,

die Uber unseren ursprunglichen Einstandspreisen liegen. Am Gebrauchtmarkt sind wir der
etablierte Anbieter mit ,Trust” Der Verkauf findet uber unser Handlernetzwerk, uber unseren
Onlineshop sowie uber diverse Lager-Rampenverkaufe in Hauptstadten statt.

UMSATZ

40 %

60 %

Europas groRtes Handlernetzwerk | 4
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PROBLEM & LOSUNG DAS PRINZIP © greenstorm.eu

Hoteliers Greenstorm
bekommen: bekommt:

GUTSCHEIN

... Gutscheine fur
leerstehende Zimmer!

Hotelier gibt uns ,verlorene Zeit” &
Hotel bestimmt den Zeitraum
sowie die Zimmerkategorie.

Anmerkung: ca. 58 % der Zimmer in der EU (rund 1 Mio. Hotels) stehen jahrlich leer.
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PROBLEM & LOSUNG DAS PRINZIP © greenstorm eu

DAS VERLEIHKONZEPT VISUALISIERT:

VERLASSLICHER INNOVATIVES

GROSSKUNDE VERLEIHKONZEPT

EUROPAS GROSSTES
TOP ANGEBOTE &
HANDLERNETZWERK FUR
BESTE PREISE
GEBRAUCHTE TOP-E-BIKES

Anmerkung: ca. 58 % der Zimmer in der EU (rund 1 Mio. Hotels) stehen jahrlich leer.
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PROBLEM & LOSUNG DAS PRINZIP © greenstorm.eu

DAS VERLEIHKONZEPT VISUALISIERT:

PREMIUM-E-BIKES H OTEL

VERTRAG. GER. o DE L
Or €@ o VERMIETUNG WSO O  /EBie
RUCKGABE
NACH SAISON
55/?5”57”””” p— Py P
. s VERKAUF
€ £ 50 %
NCYO ERTRAG eor
9 EERRTLROASG virkir @ © s @ o0 ¢
| Ertrag
g 4 /E—Bi ke
LRI -
DIREKTVERKAUF & VERKAUFS-
UBER HANDLERNETZWERK PLATTFORMEN

Anmerkung: ca. 58 % der Zimmer in der EU (rund 1 Mio. Hotels) stehen jahrlich leer.
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PROBLEM & LOSUNG

DAS PRINZIP

© greenstorm.eu

DAS VERLEIHKONZEPT ERKLART:

1. Bestellung einer sehr grof3en Charge an E-Bikes direkt beim Hersteller . Der Erlos aus dem Gutscheinverkauf fliel3t, abzuglich einer Provision von
zu sehr vorteilhaften Einkaufsbedingungen. 17 %, wochentlich an Greenstorm.
2. Bezahlung der E-Bikes bei Lieferung. Das Hotel erhalt jede Saison ein neues E-Bike. Die Grunde dafur liegen
auf der Hand: wir reduzieren die Reparaturanfalligkeit und erhalten auf
3. Greenstorm stellt ihren 650 Hotels (Stand 01/2018 -vorwiegend 4* dem Gebrauchtmarkt fur nur eine Saison gebrauchtes E-Bike einen
& 5* Hotels im DACH Raum & Sudtirol) ein oder mehrere E-Bikes zur Preis, der uber dem Einkaufspreis zzgl. Deckungsbeitrag liegt.
Nutzung zur Verfugung. Der Mietvertrag wird jeweils auf zwei Saisonen
unbefristet abgeschlossen. Wahrend dieser zwel Saisonen erhalt der . Greenstorm verkauft die vom Hotel zuruckgegebenen E-Bikes Uber die
Hotelier pro Saison ein neues E-Bike vor der Saison. verschiedensten Vertriebswege. Vor allem uber den Onlineshop und hier
auch uber das Handlernetzwerk.
4. Im Gegenzug erhalt Greenstorm von den Hoteliers Ubernachtungs-
Gutscheine. Der Hotelier kann selbst bestimmen, wann er die . Greenstorm refundiert den sozusagen ,working capital” Bedarf des
Gaste annimmt und der Gast akzeptiert dies, da er dadurch E-Bike-Einkaufs, mit dem Verkauf spatestens nach 16 Monaten.
Geld spart. Greenstorm darf diese Gutscheine unmittelbar nach Greenstorm hat keine langfristigen Verbindlichkeiten & Verpflichtungen.
Vertragsunterzeichung — gesamt und im Vorhinein —am freien Markt
verkaufen. Der Gutschein dient daher als Bezahlung fur die Miete der
E-Bikes.
5. Verkauf der Gutscheine uber verschiedene Plattformen, jedoch

hauptsachlich Gber unseren langjahrigen Partner SST (www.we-are-
travel.at), aber auch optionale Partner wie Jochen Schweizer & secret

escapes und viele mehr sind am mehr als 350 Mill Euro Gutscheinmarkt
maglich.

Das innovativste Verleihsystem Europas groRtes Handlernetzwerk | 8
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PROBLEM & LOSUNG DAS PRINZIP © greenstorm.eu
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GREENSTORM:

FUROPAS GROSSTES HANDLERNETZWERK
——y FUR GEBRAUCHTE TOP E-BIKES
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PRODUKTE PRODUKTAUSWAHL © greenstorm.eu

PRODUKTPALETTE

Das innovativste Verleihsystem Furopas groRtes Handlernetzwerk | 10
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REFERENZEN KUNDEN - KLIENTEN

© greenstorm.eu

Wir zahlen inzwischen rund 650 Hotels aus DACH & Sudtiral —
hauptsachlich im 4- und 5-Sterne-Bereich zu unseren Vertragspartnern.
(Stand 01/2018)

AUSZUG AUS DER KUNDENLISTE

HOTELS
® P & O
ARLBERG HOSPIZ HOTEL VILLAEDEN HOTEL ALTE POST AROSSE=AN
o~ 5 '
| Kok Kk Delue s ﬁ s /\ TROFANA JR O Y A L N a
... blickes ot ik, cocr Lo N T,
' KONIG leR JAHRESZE'TEK GOURMET- & RELAXHOTEL

SWAROVSKI
OPTIK

KONZERNE UND OFFENTLICHE

<>
Verbund

Austrian Hydro Power

D SMATRIC

Strom gibt G
EUREGIO For gl sas

SIEMENS

Klimabiindnis
| Osterreich

HANDLER

150 Vertragshandler (Stand 01/2078)

KUNDEN

Mehrere 10.000 Kunden sowohl im E-Bike Kauf als auch Gutscheinverkauf
mit einer Bewertung von 5.0 Sternen bei 3.800 Bewertungen

Das innovativste Verleihsystem
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REFERENZEN LIEFERANTEN & PARTNER © greenstorm.eu

...................................................................................................... E-BIKE-HERSTELLER ettt
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REFERENZEN SONSTIGE PARTNER © greenstorm.eu

SONSTIGE PARTNER

INTERNET-PLATTFORMEN

-~ We-are.trave JOCHEN
Swemevasl gl secretescapes  amazon  GEmmD o g0CHEN

HANDLERNETZWERK ZAHLUNGSPLATTFORMEN

MORE ~
oee ezt oy o B irecard Rt K| |
sz 58| m2J[C§ = = wireca \larna

. 04762/2555-0
www.more-spital.at

+ 150 Vertragshandler (01/2018)

BANKEN & LEASINGGESELLSCHAFTEN

v VOERSBANK HYPO TIROL BANK n = WURTH | LEASING GRENKELEASING'

SPARKASSES EBVS

LLLLLLL

Furopas groRtes Handlernetzwerk | 13
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PARTNER VERTRIEB © greenstorm.eu

SST TOURISTIK-VERTRIEB GMBH SSTY

TOURISTIKVERTRIEB

SST TOURISTIK-VERTRIEB GMBH o p @&

= AUSTRIA
Blumauerstralie / PREMIER HOTEL CASIVS LT e
4020 Linz
Es handelt sich hierbei um einen inzwischen langjshrigen, verlasslichen Partner, der \"g?‘"" i RGP0 VA 1 | Q

fur uns den Grol3teil der Gutschein-Verkaufe abwickelt:

: §eit 2004 erfolgreich im Markt verankert N ‘f}}f &)
- Uber 1.000 Kunden in ganz Europa e .@‘ SEEHOTEL RUST caisienncis
- Verkauf von mehr als 100.000 Gutscheinen pro Jahr uber Auktionen und damit
der weltweit grof3te Vermarkter touristischer Leistungen auf Ebay
- Nachweisliche Top-Qualitat auf Basis vieler hunderttausend Ebay-Bewertungen || )'nilnfd NP ot Kot e
iJAkTA d - CHadolist

ﬁﬁﬁﬁﬁ

(100 % positiv) 7y Hila

- Eigentumergefuhrt und unabhangig

- Fur uns immer greifbare Entscheidungstrager (Geschaftsfihrung)

- Seit 2013 Berteiber der Urlaubsgutschien-Plattform wwwwe-are travel, die AR - Almesterier HOTEL. PGy
mittlerweile von den Besucherzahlen her zu den groften touristischen Platt- SCHRARCIRIOF -
formen Osterreichs gehort

8

N
~aw we-are.travel )
N ovimpstiene - oeiec b g Elisabeth Briyal”

EEREE Spo ok

Nt A s i e s b

T Mo HOTEL o iteL

»»»»»

Das innovativste Verleihsystem

PADZELL
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HOSTORIE FIRMENGESCHICHTE © greenstorm eu

FIRMENGESCHICHTE

Griindung der Firma ,The Trendhouse Marketing KG" durch Michaela und Wolfgang Spieler mit der Tochter Elisabeth Fankhauser und
: Sohn Philipp Zimmermann in einem kleinen Lager in Elimau

- Steigerung des Geschaftsumfangs von anfangs 17 selbstangefertigten Bikes auf ca. 1.000 E-Bikes per anno innerhalb von 8 Jahren —
2016
: bzw. Ausbau der Hotelkunden von 5 auf 100

- Geordnete Unternehmensnachfolge — Ubergabe der operativen Geschafte an Sohn Philipp Zimmermann
2017
' Grindung der Firma Greenstorm Mobility GmbH gemeinsam mit unseren neuen Partnern Richard Hirschhuber und Lisa Straul?

Einbringung der ,The Trendhouse Marketing KG” in die neu gegrundete ,Greenstorm Mability GmbH"

Das innovativste Verleihsystem Europas groRtes Handlernetzwerk | 15
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TEAM FUHRUNG © greenstorm.eu

FAMILIE
FAMILIE
SPIELER/ZIMMERMANN/
FANKHAUSER HIRSCHHUBER
0 0
GREENSTORM:
B IAS WNOVAIISIE VERLENONCEPT
GREENSTORM
MOBILITY GMBH
Das innovativste Verleihsystem Europas groRtes Handlernetzwerk | 16
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TEAM FUHRUNG © greenstorm.eu

GESCHAFTSFUHRUNG GESCHAFTSFUHRUNG
PHILIPP ZIMMERMANN RICHARD HIRSCHHUBER
FORSCHUNG & ENTWICKLUNG
WOLFGANG SPIELER
OFFICE TEAM S-TEAM VERTRIEB TECHNIK
7 Mitarbeiter 3 Mitarbeiter 10 Mitarbeiter 25 Mitarbeiter
Andreas Cesa Lisa Strauss Philipp Zimmermann Martin Ager
Allgemeine .
Adminiskation Shopware, Homepage E-Bike Reparatur, Lager
Buchhaltung Internetverkauf E-Cars Verkauf
Fuhrpark Marketing E- Tankstelle Logistik
Das innovativste Verleihsystem Europas groRtes Handlernetzwerk | 17
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TEAM FUHRUNG © greenstorm.eu

MANAGEMENT

PHILIPPZIMMERMANN RICHARDHIRSCHHUBER
Verantwortungsbereich: | Verantwortungsbereich:
Vertrieb, Technik Strategie, Finanzen, Marketing
geboren 25. Janner 1992 geboren 29. August 1973 - Unternehmer & Ideenentwickler & Berater
Finschlagige touristische Ausbildung und Berufserfahrung Selbstandige Tatigkeit, Inhaber, Geschaftsfuhrung: Auracher Lochl + Boutiquehotel
Seit 2016 Geschaftsfuhrer Greenstorm GmbH Traumerei #8 by Auracher Lochl, Alpentouch GmbH (App-Entwicklung)

Beratungstatigkeit: zB Consultant Bergbahnen Elimau Going,
Hofbrauhaus Traunstein, ..

MICHAELA&WOLFGANGSPIELER LISASTRAUSS
Verantwortungsbereich: Verantwortungsbereich:
Grunder und Gesellschafter - Farschung & Entwicklung Kundenmanagement, Buroleitung, S-Team
Michaela Spieler ist Hotelfachfrau und Wolfgang Spieler Fachwirt fur Marketing. Gebaren 22. Janner 1996
Die innovative Kombination dieser beiden Schwerpunkte war Ursprung fur die
Idee und standige Weiterentwicklung gegenstandlichen Geschaftsmodells. Tourismusausbildung, einschlagige touristische Berufserfahrung

Seit April 2016 bei Greenstorm (bzw. ,the trendhouse Marketing und Vertriebs KG")

Das innovativste Verleihsystem Furopas groRtes Handlernetzwerk | 18
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CRM

WEB-CRM

© greenstorm.eu

GREENSTORM CUSTOMER REALTIONSHIP MANAGEMENT

Kassensystem
Anbindung Kassensystem an Lagerverwaltung

oo

Erfassung E-Bikes

% Bestellung - Lieferung - Ersterfassung - Zusammenbau

- Barcodedruck

Reporting & Statistiken

‘V Standardisierte Excel-Exporte
- Grafische Aufbereitung von KennZahlen

Arbeitszeitdokumentation
Zeiterfassun stem fur Mitarbeiter
inkl. Urlau ind Uberstundenverwaltung

Rechnungserstellung mit Mahnungswesen sowie

Rechnungswesen
Anbindung BMD

" Kundenverwaltung
Firmenkunden, Privatkunden, Handler und Lieferanten

Das innovativste Verleihsystem

GREENSTORM
WEB-CRM

Ill/é e

D

tagliche Backups LAMP-Stack

Zugriff Uber Browser

Online-Shop

Anbindung Online-Shop an Lagerverwaltung

Anlieferung/Ruckholung E-Bikes

Planung mittels GPS-Koordinaten - Lieferlisten -
Zustandserfassung - Ein/Auslagerung - Reparatur

Vertrieb
Erfassung Vertrage - Upload PDFs -
(Kindigung/Verlangerung)

Gutscheine

Automatischer Export und Online-Verkauf pro Jahr,
Tagesaktuelle Verkaufszahlen

Lagerverwaltung

Verwaltung von Lagerhallen,
Platzgenaue Ein- und Auslagerung, teilweise automatisch

N e RO B e e S D eSS

Europas groRtes Handlernetzwerk | 19




PRO/CON

SWOT

© greenstorm.eu

STARKEN

- Europaische Marktfuhrerschaft im Bereich gebraucht E-Bike

- Europaische Marktfuhrerschaft Hotellerie auf Gegengeschaftsbasis
- Breitgefachertes Know How im Management

- Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und hohe Flexibilitat
- Hoher Innovations- und Diversifikationsgrad
- Hohe Renditen des Geschaftsmodells

CHANCEN

TRENDS:

SCHWACHEN

- Standort mit nur eingeschrankten raumlichen Expansionsmoglichkeiten
- Hoher Working Capital Bedarf
- Tellweise unterschiedliche steuerliche Regelungen innerhalb der EU

RISIKEN

- Noch lange Zeit ungesattigter Markt fur
gebrauchte E-Bikes und E-Cars

- Steigender Markt fur Gutscheinverkaufe

- Bessere Forderlandschaft im Bereich
E-Mability

- Weiterer Vormarsch der E-Mabillity, vor allem
auch in touristischen Gebieten verbunden mit
dem wachsenden Bedarf an E-Tankstellen

- Grune Energie
- Klimaschutz
- Erlebnis und Sport
- Bequemlichkeit
- Preisbewusstsein

- Regulatorien bei Ebay und anderen Verkaufsplattformen
- Insolvenz einzelner Hotels

- Markteintritt Mitbewerber — Kopie des Geschaftsmodells
- E-Bike-Gebrauchtmarkt ist gesattigt

Das innovativste Verleihsystem
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN

© greenstorm.eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

EINKAUFSPREIS RENDITEHEBEL EINKAUFSPREIS

Der niedrige Einkaufspreis ist fur uns eine ganz wichtige Basis fur eine hohe Rendite. Schon

Jetzt sind wir mit uber 2.500 Stuck pro Jahr einer der groften Einzelkunden fur die Marktfuhrer
der E-Mobility-Industrie.

Derzeit besteht am Neu-, vor allem aber auch am Gebrauchtmarkt deutlich mehr Nachfrage
als Angebot. Die Industrie kann die Preise daher hoch halten. Unsere grof3e Abnahmemenge
garantiert trotzdem gute Preise. Wir gehen davon aus, dass durch die laufende Steigerung
unserer Abnahmemengen auf uber 10.000 E-Bikes pro Jahr diese Preise zumindest gehalten

— eher sogar verbessert - werden konnen. Die Industrie wird, wie in der Branche ublich, Vorteile
durch Produktionssteigerung weitergeben.

Das innovativste Verleihsystem
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

GESCHAFTSMODELL UND WACHSTUMSSTRATEGIE ERFORDERN EINE HOHE
ANZAHL AN VERFUGBAREN NEUEN E-BIKES

KRITISCHE MENGE AN
VERFUGBAREN FAHRZEUGEN Speziell bei den E-Bikes planen wir mit hohen Wachstumsraten.

Die hohe Akzeptanz unseres Modells in der Hotellerie und unser starker Vertriebsansatz fuhren
dazu, dass taglich neue Kunden gewonnen werden kannen und unser Bedarf an E-Bikes daher
tatsachlich laufend steigt.

Es ist vielmehr so, dass wir Vertrage aufgrund deren Grol3e nicht annehmen konnen, da wir
nicht mehr die entsprechende Menge an E-Bikes zur Verfugung haben.

Unsere Lieferbereitschaft sichern wir uns damit ab, dass wir bereits im Juli des Vorjahres
unsere aus der Strategie abgeleitete Bestellmenge der Industrie bekanntgeben und damit
absichern.

Das innovativste Verleihsystem Furopas groktes Handlernetzwerk | 22
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

AUSSERST ATTRAKTIVER MARKT FUR GEBRAUCHTE E-BIKES

Da der gesamte Markt erst im Aufbau ist und die Nachfrage nach gebrauchten Fahrzeugen bel
weitem nicht befriedigt werden kann, konnen hier aulRerst gute Verkaufspreise erzielt werden.
Diese Entwicklung wird noch viele Jahre anhalten, da wir erst am Beginn der Entwicklung

UNGESATT'GTER GEBRAUCHTMARKT stehen und die Potentiale enorm sind.

Im Durchschnitt kaufen wir ein E-Bike um EUR 1.600 netto ein. Die grofsen Sport-
Einzelhandelsketten kaufen nicht gunstiger ein und schlagen fur ein neues Rad
durchschnittlich 85 % auf.

Ein bis maximal sechs Monate genutztes Rad wird dann von uns gewinnbringend verkauft.

Wir gehen davon aus, dass sich die Nachfrage nach gebrauchten E-Bikes steiler entwickelt als
Fahrzeuge auf den gebrauchten Markt kommen.

Das innovativste Verleihsystem Furopas groftes Handlernetzwerk | 23
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

AUSBAUFAHIGE VERTRIEBSKANALE FUR GEBRAUCHTMARKT

Hier sehen wir fur uns noch sehr hohe Entwicklungspotentiale und haben den Aufbau von
neuen und noch professionelleren Vertriebskanalen als ein wichtiges strategisches Ziel
definiert. Vorrangig geht es dabel darum, eine grofse Zahl an E-Bikes rasch, zu fur uns sehr
guten Preisen und ohne Provisionen zu verkaufen.

7 Wir werden hier in 2 Jahren rund 2.000 Vertragshandler haben, welche Uber unsere Plattform
VERTRIEBSKANAL FUR die gebrauchten Top E-Bikes verkaufen. Die Handler erhalten dafur in der Folgesaison
GEBRAUCHTMARKT ein Verleih-E-Bike kostenlos zur Verfugung. Dies bedeutet fur uns, dass wir nur den

Finanzierungszinssatz der E-Bikes zu zahlen haben und keine Provisionszahlung an den
Handler. Der Verkauf dieser Leih-E-Bike mit unserem Deckungsbeitragsvorgaben, wird
wiederum durch die Handler erledigt.

Aufgrund der steigenden Nachfrage der ,Share-E-Bikes” und der Finanzierungsschwache von
kleinen Handlern, konnen wir damit ein Modell anbieten, welches den Handlern Zusatzumsatz
und Zusatzkunden bringt.
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

BOOMENDER MARKT FUR GUTSCHEINE

Der Verkauf von Hotel-Gutscheinen hat sich im Netz durchgesetzt und ist fur die Hotels mit
einer Reihe von Vorteilen verbunden.

Bis vor ca. 3 Jahren haben wir den Gutschein-Verkauf noch selbst abgewickelt. Das mittlerweile
hohe Geschaftsaufkommen hat uns jedoch dazu veranlasst, diesen Bereich auszugliedern. Mit
der SST haben wir einen verlasslichen und komplett darauf spezialisierten Partner gefunden.

Es bestent jedoch keinerlel Abhangigkeit:

Mitbewerber der SST sind zB Cultuzz.de, Animiod.de, touridat.com, secret escapes, Jochen
Schweizer uv.m — diese verfolgen das selbe Geschaftsmaodell und eine Abwanderung zu einem

dieser Firmen ware vollig unkompliziert und kurzfristig moglich. Aul3erdem haben wir nach wie

vor das Knowhow im Unternehmen, die Gutschein-Verkaufe wieder selbst durchzufuhren bzw.

das Geschaft wieder bel uns aufleben zu Iassen um uns diese 1/ % Provision zu sparen.
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

ERFOLGSFAKTOR WACHSTUMSFINANZIERUNG

Die Mischung aus Vermietung und Handel fuhrt zu einem sehr volatilen Liquiditatsbedarf.
Unsere Wachstumsstrategie kann teilweise aus den Cashflows finanziert werden, die hohen
steigenden Einkaufsvolumen mussen jedoch zwischenfinanziert werden.

Wir sind daher auch auf Fremdfinanzierungen und Investoren angewiesen, um die hohen
Renditemaoglichkeiten voll ausschopfen zu konnen. Um die weitere
Unternehmensentwicklung zu finanzieren, wird unter anderem eine Crowdinvesting
Kampagne auf CONDA AT gestartet, wobei das maximale Finanzierungsziel hiervon bei
/81.100,00 Euro liegt.

Falls dieses Ziel der Wachstumsfinanzierung nicht oder nur teilweise erreicht wird, werden

einfach weniger E-Bikes eingekauft, welche grundsatzlich nur dem Ziel eines rascheren
FINANZIERUNG Wachstums dienen. Das laufende Geschaft kann in so einem Fall dennoch bedient werden.
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

AKTIVURLAUB IN DEN BERGEN LIEGT IM TREND

Der Sommertourismus in den Bergen ist eine ganz wichtige Triebfeder unseres Wachstums.

Die steigenden Ubernachtungszahlen haben viele Grinde, z. Bsp.:
- Genereller Trend hin zum Aktivurlaub

- Investitionen in den Sommertourismus, verbesserte Angebote

- Faktor Sicherheit

Wir gehen von weiteren Steigerungsraten aus und sehen unser Geschaftsmodell daher in
diesem Bereich nachhaltig abgesichert.

SOMMERTOURISMUS
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

LAUTLOSE REVOLUTION DER STRASSEN UND BERGWEGE

Ein ganz wichtiger Faktor in unserem Konzept ist die steigende Nachfrage nach E-Mabilitat
am Urlaubsort (zB auch aufgrund des Trends, mit der Bahn zu reisen und am Urlaubsort E-Cars
bzw. E-Bikes anzumieten) bzw. die ,letzte Meile” abzubilden.

Der Gast erwartet sich demnach nicht nur die Hardware in Form der Fahrzeuge vor Ort,
sondern immer auch die neueste Technologie.

Auch hier schaffen wir zahlreiche Win-Win-Situationen fur den Gast, die Hotellerie und ganze
Regionen.

NACHFRAGE NACH E-MOBILITAT AM
URLAUBSORT
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PRO-ARGUMENTE ERFOLGSFAKTOREN © greenstorm eu

KRITISCHE ERFOLGSFAKTOREN

FORDERUNGEN KONNTEN WEITEREN SCHUB BRINGEN

Auch wenn viele Nutzer von E-Mability ideelle Interessen verfolgen, so ist der wirtschaftliche
Aspekt dennoch ein wichtiger und vor allem fur den Massenmarkt entscheidend. Auch
Forderungen und steuerliche Vorteile werden in Zukunft Kauf- und Investitionsentscheidungen
stark beeinflussen.

Hohe und Art von diesbezuglichen Unterstutzungen konnen das Wachstum naturlich deutlich
beschleunigen und stellen daher auch fur uns einen kunftigen Erfolgsfaktor dar.

FORDERUNGEN
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VISUALISIERUNG MODELL © greenstorm.eu

DARSTELLUNG EINZELFALL - WIRTSCHAFTLICHE BETRACHTUNG UND TIMETABLE
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FAQ

GESCHAFTSMODELL

© greenstorm.eu

ERLAUTERUNGEN

Bei diesen Grafiken handelt es sich um die Darstellung des
wirtschaftlichen Erfolges eines durchschnittlichen Standardfalls

(Mietvertrag eines E-Bikes fur zwei Saisonen) im Zeitverlauf.

Den 2 Einkaufen der E-Bikes direkt beim Hersteller stehen insgesamt
auch 2 Verkaufe auf dem Gebrauchtmarkt gegenuber. Der Verkauf erfolgt
immer in der Zeit zwischen September (Mietende und Ruckgabe E-Bike)

und Mai (Fruhjahr sind besten Verkaufsmonate) des Folgejahres.

Sofort nach Abschluss des Mietvertrages bekommen wir von den

Hotels die Gutscheine, welche wir theoretisch unmittelbar uber unsere
Vertriebsplattformen verkaufen konnten. Es handelt sich guasi um eine
Mietvorauszahlung der Hotels an Greenstorm. Aus Seriositatsgrunden
verteilen wir den Gutschein-Verkauf jedoch uber die Laufzeit des
Mietvertrages. Damit gewahrleisten wir, dass Leistung und Gegenleistung
nicht im Ungleichgewicht liegen. Andererseits entsteht durch diese
Vorgangsweise ein hoherer Liguiditatsbedarf, als die wirtschaftliche
Betrachtung dies auf den ersten Blick vermuten Iasst. Wir mussen

insgesamt zweimal die Rader vorfinanzieren.

Die Vorgangsweise mit den Gutscheinen fuhrt auch dazu, dass wir
einen betrachtlichen Vorrat an Gutscheinen haben, welche wie oben
beschrieben analog der Vertragslaufzeiten mit den Hotels verkauft
werden. In der Bilanz werden die Gutscheine entsprechend abgegrenzt
und bewertet sowie uber die Mietvertragslaufzeit erfolgswirksam

verbucht.

Das innovativste Verleihsystem

Ty e /A \ T e \ e

Europas groRtes Handlernetzwerk | 31

SR TAANE ) LN ] S SR



& GREENSTORM'

MOBILITY

Budget und Liquiditatsplan

Plan-GuV
Monatliche Liquiditatsentwicklung
Erhebung Finanzierungsbedarf

([
= Rl o

q

S



= GREENSTORM®

MOBILITY

Budget und Liquiditatsentwicklung 2018/19

KONSOLIDERT

August September  Oktober November Dezember Ja
Erlése e-Bike-Verkauf 4.616.200:  42,0% 258.400 459.000 869.400 1.076.400 900.000 374.400 1.800 1.800 180.000 165.000 165.000 165.000
Erlése Gutscheine e-Bikes 5.024.400, 45,8%] 291.700 392.500 453.300 454.100 454.900 395.700 395.700 395.700 416.500 437.300 458.100 478.900
Erlése e-Car-Verkauf Oi 0,0%] 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Erl6se Gutscheine e-Cars 1.337.697:  12,2% 96.194 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864 112.864
Betriebsleistung 10.978.297 100,0% 1.435.564 1.643.364 1.467.764 709.364 715.164
Wareneinsatz e-Bikes -1.041.100
Deckungsbeitrag 6.382.997  581% 504.194 480.864 589.964 602.264 593.264 504.864 484.164 484.164 514.864 520.664 541.464
Sonstige Ertrage 36.000, 03% 0 0 12.000 0 0 0 12.000 0 0 0 12.000 0
Personalaufwand -1.8794945i -17,1% -125.932 -135.932 -135.932 -135.932 -261.664 -135.932 -135.932 -135.932 -135.932 -135.932 -268.964  -135.932
Miete und Betriebskosten -192.320:  -1,8%] -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.000 -16.320
Biroaufwand —754000! -0,7% -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250
Betriebsversicherungen -10.800i -0,1% -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900 -900
Instandhaltung -12.000:  -0,1% -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000
Beratungsaufwand -1524000! -1,4% -12.000 -12.000 -20.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000 -12.000
Werbung, Marketing »237.000i -2,2% -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750 -19.750
Leasing Eigenfuhrpark -134.350:  -1,2% -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196 -11.196
Leasing vermieteter Fuhrpark -714A471! -6,5%] -52.426 -59.776 -59.776 -59.776 -60.340 -60.340 -60.340 -60.340 -60.340 -60.340 -60.340 -60.340
Versicherungen Eigenfuhrpark —27.239i -0,2% -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270 -2.270
Versicherungen vermieteter Fuhrpark -87.206:  -0,8% -7.204 -7.204 -7.204 -7.204 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299
Betriebskosten Eigenfuhrpark »49.175! -0,4% -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098 -4.098
Betriebskosten vermieteter Fuhrpark -1964347i -1,8% -16.177 -16.177 -16.177 -16.177 -16.455 -16.455 -16.455 -16.455 -16.455 -16.455 -16.455 -16.455
Sonstiger Aufwand -52.800:  -0,5% -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400 -4.400

2.598.345  23,7%
Zinsertrage Oi 0,0%]
Zinsaufwand - 351 -2,0%
2.377.710  21,7%

-689.859]  -6,3%

224.592 183.912 297.012 305.312 169.643 206.975 198.275 186.275 216.975 222.775 122.543

1.687.851  154% 210.230 164.532 249.590 250.065 146.472 185.924 177.228 165.233 194.367 168.663
Investitionen Oi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Steuerverrechnung 562.617: 562.617
Bestandsverdnderung Lager e-Bikes —3.848.400! -723.800 -1.409.300 -878.900 -683.400 850.000 353.600 1.700 1.700 -510.000 170.000 170.000 -1.190.000
Leasingvorauszahlungen/Depot -61474Si -31.745 -20.000 0 0 -10.000 0 0 0 0 0 0 0
Langfristige Kreditaufnahme o: 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Tilgung langfristiger Kredite 0! 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Crowdfunding Conda Zufluss 488A100i 58.100 200.000 130.000 100.000
Crowdfunding Conda Riickzahlung -190.000% -95.000 -95.000
Ansparung Besicherungsdepot -218.650, -39.570 -41.650 -43.730 -45.810 -47.890
Lieferantenkredite alt »747.000i -81.000 -249.000 -104.000 -313.000
Lieferantenkredite neue E-Bikes 65.337: 803.200 232.000 -80.000 -195.515 -270.847 -423.501

Liquiditatsbedarf Periode

Liquiditatsbedarf gesamt inklusive Vorperioden

-2.261.890

234.985

-2.665.015

-1.081.768
RENLIWEE)

-683.310
-4.430.093

-936.850
-5.366.943

715.625
-4.651.318

116.023
-4.535.295

178.928
-4.356.367

127.363 -357.283

-4.229.004 -4.586.288

199.933
-4.386.354

224.118
-4.162.236

-5.161.890

Entwicklung Einkaufsrahmen bestehend -2.900.000 -2.641.600 -2.182.600 -1.313.200 -236.800
Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2018/19 0 -1.526.400 -3.126.400 -4.726.400 -4.726.400 -4.352.000 -4.350.200 -4.348.400 -4.168.400 -4.003.400 -3.838.400 -3.673.400
Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2019/20 -640.000 -640.000 -640.000 -1.920.000

Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2020/21

-2.641.600 -3.709.000 -4.439.600 -4.963.200 -4.726.400 -4.352.000 -4.350.200 -4.348.400 -4.808.400

-183.295 -6.167

Entwicklung Besicherungsdepot 0 0 0 0 0 0 0

Working Capital Finanzierungen Banken

Delta Liquiditatsbedarf versus Finanzierung

39.570 81.220

-4.643.400

124.950

-4.478.400

170.760

-5.593.400

218.650

S
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MOBILITY

Budget und Liquiditatsentwicklung 2019/20

KONSOLIDERT

August September  Oktober  November Dezember Janner

Erlse e-Bike-Verkauf 7.539.300: 4s6%|  437.500 1.440.000 1.440.000 1.800.000  540.000  270.000  270.000 1.800  350.000  330.000  330.000  330.000
Erlése Gutscheine e-Bikes 6.433.2000 415%| 499700 520500 520500  520.500  520.500  520.500 520500 520500 541300 562100  582.900  603.700
Erlose e-Car-Verkauf Oi 0,0% 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Erlgse Gutscheine e-Cars 1537.737:  g9s| 112864 129534 129534 129534 129534 129.534 129534  129.534  129.534  129.534  129.534 _ 129.534
Betriebsleistung 15510237 1000% 1.050.064 2.090.034 2.090.034 2.450.034 1.190.034  920.034  920.034  651.834 1.020.834 1.021.634 1.042.434

Wareneinsatz e-Bikes -452.000 -1.387.000 -1.387.000 -1.727.000  -537.000  -270.000  -270.000 -355.000  -355.000  -355.000

Deckungsbeitrag 8043537 s19% 598064  703.034  703.034  723.034  653.034 650034 650034 635134 665834  666.634  687.434

Sonstige Ertrige 36.000, 02% 0 0 12.000 0 0 0 12.000 0 0 0 12.000 0
Personalaufwand -1.924.850] -124%| -138.246  -138.246  -138.246  -138.246  -266.293  -138.246  -138.246  -138.246  -138.246  -138.246  -276.093  -138.246
Miete und Betriebskosten -196.166: -13%|  -16320  -16320  -16320  -16320  -16320  -16320  -16320  -16.320  -16320  -16320  -16.320  -16.646
Biroaufwand 750000  05% -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250 -6.250
Betriebsversicherungen -12.960] -0,1% -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080 -1.080
Instandhaltung -12.000:  -0,1% -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000
Beratungsaufwand -155.6000 1o%| -12.300 12300  -20300  -12.300  -12300  -12300  -12300  -12300  -12300  -12300  -12.300  -12.300
Werbung, Marketing -247.000( -16%|  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -19.750  -29.750
Leasing Eigenfuhrpark -145.150: -09%|  -12.096  -12.09  -12.09%  -12.09%  -12.09  -12.09%  -12.09%  -12.09  -12.09%  -12.09%  -12.09%  -12.09
Leasing vermieteter Fuhrpark -804.926! sou|  -60.340  -67.600  -67.600  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690  -67.690
Versicherungen Eigenfuhrpark -30.959]  -0.2% -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580 -2.580
Versicherungen vermieteter Fuhrpark -87.587:  -0,6% -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299 -7.299
Betriebskosten Eigenfuhrpark -53.9750 0% -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498 -4.498
Betriebskosten vermieteter Fuhrpark -197.458] -13%|  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16455  -16.455
Sonstiger Aufwand -79.200:  -0,5% -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600 -6.600

293.250 390.870 394.870 410.870 212.824 337.870 349.870 322.970 353.670 354.470 249.424

Zinsertrage
Zinsaufwand -251.722: -21.690 -47.800 -14.275 -13.596 -45.396

3.804.984  245%

-1.070.810)  -6,9%

2.734.174  17,6%

Investitionen Oi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Steuerverrechnung 911.391: 911.391
Bestandsverdnderung Lager e-Bikes -1.783.300, -2.125.000 -765.000 -765.000  1.700.000 510.000 255.000 255.000 1.700 340.000 -510.000 340.000 -1.020.000
Leasingvorauszahlungen/Depot Oi 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Langfristige Kreditaufnahme [oH 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Tilgung langfristiger Kredite 0! 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Crowdfunding Conda Zufluss Oi

Crowdfunding Conda Riickzahlung -190.000: -95.000 -95.000

Ansparung Besicherungsdepot -643.320! -49.970 -52.050 -52.050 -52.050 -52.050 -52.050 -52.050 -52.050 -54.130 -56.210 -58.290 -60.370
Lieferantenkredite alt i

Lieferantenkredite neue E-Bikes 0:

Liquiditatsbedarf Periode 1.028.945 -1.912.861 -459.470 -456.870  1.903.020 642.823 513.545 526.220 246.024 613.403 -365.968 503.815
—— —

Liquiditatsbedarf gesamt inklusive Vorperioden -7.074.751 -7.534.221 -7.991.091 -6.088.071 -5.445.248 -4.931.703 -4.405.483 -4.159.459 -3.546.056 -3.912.024 -3.408.209 -4.132.945

Entwicklung Einkaufsrahmen bestehend

Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2018/19 -3.235.900 -1.795.900 -355.900

Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2019/20 -4.320.000 -6.320.000 -8.320.000 -6.520.000 -5.980.000 -5.710.000 -5.440.000 -5.438.200 -5.088.200 -4.758.200 -4.428.200 -4.098.200
Entwicklung Einkaufsrahmen Saison 2020/21 -800.000 -800.000 -2.080.000
Working Capital Finanzierungen Banken -7.555.900 -8.115.900 -8.675.900 -6.520.000 -5.980.000 -5.710.000 -5.440.000 -5.438.200 -5.088.200 -5.558.200 -5.228.200

Delta Liquiditatsbedarf versus Finanzieru

Entwicklung Besicherungsdepot 268.620 320.670 372.720 424.770 476.820 528.870 580.920 632.970 687.100 743.310 801.600 861.970
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Wesentliche Planungspramissen MOBILITY

August September Oktober November Dezember Janner
E-Bike Einkauf Stiick 502 1.099 1.000 1.000 0 400 0 0 800
E-Bike Verkauf Stiick -152 -270 -483 -598 -500 -208 -1 -1 -100 -100 -100 -100
E-Bike Bestand Stiick 2.576 2.926 3.755 4.272 4.674 4.174 3.966 3.965 3.964 4.264 4.164 4.064 4.764
E-Bike Einkauf Preis pro Stiick 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00
Wareneinkauf E-Bikes 853.400,00 1.868.300,00 1.700.000,00 1.700.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 680.000,00 0,00 0,00 1.360.000,00
BV E-Bikes -723.800,00 -1.409.300,00 -878.900,00 -683.400,00 850.000,00 353.600,00 1.700,00 1.700,00 -510.000,00 170.000,00 170.000,00 -1.190.000,00
Wareinsatz E-Bikes 129.600,00 459.000,00 821.100,00 1.016.600,00 850.000,00 353.600,00 1.700,00 1.700,00 170.000,00 170.000,00 170.000,00 170.000,00
EUR Verkaufspreis E-Bike 1.700,00 1.700,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.650,00 1.650,00 1.650,00
Umsatz E-Bike-Verkauf 258.400,00 459.000,00 869.400,00 1.076.400,00 900.000,00 374.400,00 1.800,00 1.800,00 180.000,00 165.000,00 165.000,00 165.000,00
Neuvertrage e-Bikes 208 208 208 208 208 208 0 0 208 208 208 208
Ausgelaufene, nicht verlangert
Anzahl e-Bike-Vertrage 2,917 3.125 3.333 3.541 3.749 3.957 3.957 3.957 4.165 4.373 4.581 4.789
Umsatz pm pro Vertrag 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Inventurwert Gutscheine
Cashfluss aus GS-Verkauf = Umsatz 291.700,00 312.500,00 333.300,00 354.100,00 374.900,00 395.700,00 395.700,00 395.700,00 416.500,00 437.300,00 458.100,00 478.900,00
Sonderverkauf Gutscheine tber Budget 80.000,00 120.000,00 100.000,00 80.000,00

September November Dezember Janner
4.616.200,00 459.000,00 869.400,00 900.000,00 374.400,00 1.800,00 180.000,00 165.000,00
5.024.400,00 392.500,00 453.300,00 454.900,00 395.700,00 395.700,00 416.500,00 437.300,00
9.640.600,00 550.100,00 851.500,00 1.322.700,00 1.530.500,00 1.354.900,00 770.100,00 397.500,00 397.500,00 596.500,00 602.300,00 623.100,00

Erl6se E-Bike-Verkauf
Erl6se E-Bike-Gutscheine

1.500 1.250 1.250 0 0 500 800

-250 -800 -800 -1.000 -300 -150 -150 1 -200 -200 -200 -200

6.014 6.464 6.914 5.914 5.614 5.464 5314 5313 5.113 5.413 5.213 5.813

1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00 1.600,00

2.550.000,00  2.125.000,00  2.125.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 850.000,00 0,00  1.360.000,00

-2.125.000,00  -765.000,00  -765.000,00  1.700.000,00 510.000,00 255.000,00 255.000,00 1.700,00 340.000,00  -510.000,00 340.000,00  -1.020.000,00

425.000,00  1.360.000,00  1.360.000,00  1.700.000,00 510.000,00 255.000,00 255.000,00 1.700,00 340.000,00 340.000,00 340.000,00 340.000,00

1.750,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.800,00 1.750,00 1.650,00 1.650,00 1.650,00

437.500,00  1.440.000,00  1.440.000,00  1.800.000,00 540.000,00 270.000,00 270.000,00 1.800,00 350.000,00 330.000,00 330.000,00 330.000,00

208 208 208 208 208 208

4.997 5.205 5.205 5.205 5.205 5.205 5.205 5.205 5.413 5.621 5.829 6.037

100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100

499.700,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 541.300,00 562.100,00 582.900,00 603.700,00
get

437.500,00]  1.440.000,00]  1.440.000,00]  1.800.000,00 540.000,00 270.000,00 270.000,00 1.800,00 350.000,00 330.000,00 330.000,00 330.000,00

499.700,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 520.500,00 541.300,00 562.100,00 582.900,00 603.700,00

S

Europas groRter Handler fir gebrauchte E-Bikes und Teslas



